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Congiuntura. Germania, Usa e Cina i principali mercati della componentistica

export traina la ripresa
dell'industria dei metalli

Incremento dell’8% nell’ultimo trimestre del 2010

Enrico Netti

Corre con la formula
"export" il manifatturiero italiano
e avolare alto e 'industria dei me-
talli che nell'ultimo trimestre del
2010 ha messo a segno un +7,82, la
migliore performance tra i settori
monitorati dall'ultima indagine
congiunturale sul manifatturiero
di Unioncamere.

L’industria dei metalli registra
infatti una performance superiore
di quasi 3 puntirispetto alla media
del periodo, trend che sembra de-
stinato a una replica nei prossimi
mesi, con il ritorno del made in
Italy in mercati chiave come quel-
lo Usa.In questo senso arrivano se-
gnali ottimistici da Las Vegas do-
ve mercoledi scorso ha chiuso i
battenti Ashrae, fieradedicataagli
impiantielesoluzioniperlaclima-
tizzazione. Erano presentiungrup-
podiPmiitaliane del compartoru-
binetteria e valvolame tra cui il
Gruppo Pettinaroli, produttore di
valvole per riscaldamento dome-
stico.«Quest’annole Pmidel setto-
re potrebbero migliorare ulterior-
mente le vendite negli Usa - spie-
ga Ugo Pettinaroli - grazie all'im-
pulso che 'amministrazione Oba-
madaallagreeneconomy ealsola-
re termico». Due comparti dove le
nostre produzioni sono apprezza-
te per qualitae design,

Segnaliancora pili positiviarri-
vano dal Nord-Est, dal distretto
della componentistica e termoe-
lettromeccanica(Comet) tra Por-
denone e Udine. Qui laripresaéa
due cifre e dal secondo trimestre
del 20101 ricavi volano. «Lo scor-
s0 anno i fatturati sono cresciti
complessivamente del 20,6% ¢ di
quasi un terzo per le realta che

esportano di pill - commenta Da-
niela Fontana, direttore di Comet
- Inoltre gli ordini dall’estero so-
no aumentati del 31,4%». A raffor-

zare il sentiment positivo «sono
tutti gli indicatori, con la ripresa
della progettualita e un crescente
impegno nell’aggiungere valore
aggiunto al prodotto».

Prodotto che prende la strada
verso Germania, Usa e Cina. Qui
Corrado Giacomini, ad del Grup-
po Giacomini, leader del distretto
novarese della rubinetteria e del-
le valvole, ha sfiorato il raddop-
piodelle vendite mentre nei paesi
Bric ha toccato il +70%. «Nel zo10
- spiega - I'export ¢ cresciuto del
159 e quest’anno prevedoun ulte-
riore +10%». Un successo costrui-
to con la qualita del «made in
Italy-sottolinea- e unarete difor-
nitori di materie prime europei».
Sul tema della qualita ritorna an-
che Pettinaroli che aggiunge
«molti operatori Usa tornano al
prodotto italiano dopo esperien-
ze moltonegative e costose, inter-
mini di contenziosi, con valvole e
sistemi del Far East».

Qualita che ha un costo nelle
materie prime impiegate. «L’han-
dicap ¢ nel prezzo dei materiali -
ricorda Paola Ferroli, presidente
di Assotermica - che in estremo
oriente costano meno». Non ulti-
ma c’¢ I'impossibilita di trasferire
ai clienti questi rincari che porta-
no al taglio del margine operativo
delle imprese.

«Pero con la maggiore qualita
si compensa I'effetto materie pri-
me e la riduzioni dei margini» ag-
giunge Maurizio Brancaleoni,
presidente dell’ Associazione co-

struttori valvole e rubinetteria
(Avr). Comparto che nel 2010 ha
visto un +7% dell'export, mentre
per quest’anno prevede un +6,4
per cento.

PerlaPremek Hi TechdiPorde-
none, specializzata nella tornitura
e fresatura di gruppi meccanici di
precisione venduti poi a multina-

zionali,'export dovrebbe trainare
unaumentotrail20eil309 del fat-
turato 2011, dopo un 2010 chiuso
con 5,3 milioni di ricavi «grazie a
nuove commesse in arrivo dal
Nord Europa» spiega Marco Ca-
muccio, direttore commerciale
della Pmi. In un decennio I'azien-
dahavisto passareil fatturatoeste-
rodal 65al 909 «e negli ultimisan-
ni abbiamo accentuato l'interna-
zionalizzazione puntando sull’ae-
rospaziale, il medicale e l'ottico»
precisa Camuccio che per
quest’anno prevede anche un lie-
ve incremento dei ricavi dei clien-
ti italiani «ma la quota maggiore
dell’attivita arrivera dalla Scandi-
navia e la Germania». Buone noti-
zie anche da chi lavora il metallo.
«Nell'ultimo trimestre c¢'¢ stata
unaripresa degli ordini con un re-
cupero sul 2009 che ha permesso
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di terminare 'anno con un +15% di
export, soprattutto verso la Ger-
mania» dice Mario Gussago, presi-
dente dei Forgiatori di Federac-
ciai. Per le imprese del settore il
trend positivo ¢ continuato fino a
meta gennaio quando «una forte
impennata della materia prima ha
raffreddatolaripresa».

Prezzi bloccati e ordini a pro-
gramma. Si tutela cosi dai rincari
dell’acciaio la Tecnoinox, Pmi
che costruisce apparecchiature
professionali per la cottura, a po-
chi chilometri da Pordenone.
Due terzi del fatturato sono rea-
lizzati in Europa, Russia, Nord
Africa, Medio Oriente e Far East.
Mercatisu cuisi continuaa punta-
re «maoracivogliamoconcentra-
re anche sul mercato italiano, che
offre interessanti opportunita di
crescita» sottolinea Francesca
Colonnello, responsabile marke-
ting dell’azienda.
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K AIPRCDUZIONE RISERVATA

EXPORT

Ilcomparto delle industrie dei
metallié quello che ha messo
asegno la migliore crescita
delle esportazioni

+7,8%

ORDINI DALL’ESTERO

E l'aumentoche hanno
registrato la componentistica
elatermoelettromeccanica
nel distretto Comet

+314%

VALVOLEE RUBINETTERIA
E l'aumento previsto

delle esportazioni

dopoun 2010 chiuso

conun +6,8%

(fonte: ufficio studi Anima)

+6,4%
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ACCIAIO

Nel periodo
gennaio-novembre 2010
l'export diacciaio

hafatto registrare in volume
una crescita aduecifre
{fonte: Federacciai)

+21.1%
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